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辽宁奇麟鲜品合作哪些好
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服务商，是奇麟鲜品智慧云仓的共享者，商家与消费用户交易的撮合者，服务价值的既得者。服务商通过
智慧云仓的数字定单分发，不再是一个产品销售者，更不是一个平台推广者，而真正成为一个生鲜资源链接者。
智慧云仓一键链接三大消费场景、七大业务入口整合而来的所有商家、商品及服务资源，赋能服务商更好的创
业。服务商只需通过平台提供的素材内容，不断的进行全渠道的社交分享，分享的用户越多、合作的资源越多、
撮合的交易越多则服务收益越大。奇麟鲜品采用精细化、数字化城市运营，融合通路模式、创新业务形态突破
边界。和奇麟鲜品进行合作意味着创业者将获得一定意义上的技术、管理、团队、产品、品牌以及供应链支持。
辽宁奇麟鲜品合作哪些好

奇麟鲜品为满足社区场景的创业需求，将用户价值较大化，推出拼团长合作计划，帮助社区创业者足不出
户即可享受生鲜商品，又能收获一份事业，平添一份收入。拼团长合作条件：1、社区业主，所申请社区一年以
上租户，或所申请社区有门店；2、愿意努力付出，有创业者的心态；3、全心全意为社区用户服务，有良好的
服务意识；4、维护奇麟鲜品形象，对生鲜行业感兴趣的实干者；5、可提供生鲜统一放置的收货点。拼团长合
作方式：1、累计消费满一定金额的服务价值。2、合作区县品类服务商可获赠团长权益。以上方式二选一。拼
团长权益：1、专享SVIP权益；2、招募拼团长，组建拼团长商群；3、发起拼团，获得拼团商品10%以上的推广
服务费权利；4、其他权益。辽宁奇麟鲜品合作哪些好奇麟鲜品品牌产品质量可靠、性价比高、服务完善，值得
投资。

传统实体店利润增长点低，可持续发展能力弱，超级VIP可以帮助商家，通过整合让更多的生鲜门店入驻奇
麟鲜品OAO平台，锁定更多交易，同时避免同质化竞争。门店商家邀请消费用户注册，一旦锁定，消费用户
在OAO平台入驻的任何一家店消费，门店商家都可以获得收益。加盟奇麟鲜品能够吸纳用户流量，锁定门店交
易 。线下生鲜门店，作为一个成熟的产业形态，拥有一定的消费用户群体。超级VIP以奇麟鲜品OAO平台为入
口，整合线下门店资源，通过门店提供生鲜服务，吸纳用户流量，挖掘潜在资源。超级VIP借助奇麟鲜品OAO
的平台优势，整合本地生鲜门店入驻，锁定生鲜门店的交易，获得收益红利。

和奇麟鲜品合作的有利之处：提高投资的成功机率，在一般情况下采取奇麟鲜品加盟的创业方式都要比独
自创业的风险小得多。可以得到奇麟鲜品总部系统的管理培训和指导。进货成本降低，货源得到保证。可以使
用奇麟鲜品的商标，以获得稳定的客源。可以减少广告宣传费用，达到优化的宣传效果。可以得到公司的经销
区域保护政策以减少竞争对手，并获得更普遍的信息来源。和奇麟鲜品进行合作意味着创业者将获得一定意义
上的技术、管理、团队、产品、品牌以及供应链支持，有了这些可以少走弯路，降低风险。奇麟鲜品加盟商拥
有强大奇麟鲜品总部支持平台，自己当老板又不孤军奋战。

奇麟鲜品app的基本功能是什么？ 1.生鲜产品展示：奇麟鲜品app提供产品展示功能。用户可以通过app
在线浏览大量新鲜产品，并根据自己的需求进行购买。 2.生鲜产品分类：生鲜产品种类繁多，每个人的需求都
不一样。生鲜食品商城应用程序将不同类型的生鲜产品分类，方便用户快速找到自己需要的产品。 3.在线定位：
app提供在线定位功能，用户可以快速找到附近的生鲜店，并在附近下订单。 4.在线支付：奇麟鲜品app提供
在线支付功能。用户在网上选择产品后，可以直接通过APP支付相关费用，APP支持支付宝或微信钱包。付款过
程安全快捷。和奇麟鲜品合作可以得到公司的经销区域保护政策以减少竞争对手，并获得更普遍的信息来源。
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奇麟鲜品加盟条件：认同奇麟鲜品品牌的企业文化，经营和管理模式;辽宁奇麟鲜品合作哪些好

生鲜的发展越来越好，逐渐呈现良好趋势。随着生鲜数字化时代的到来，生鲜电商也迎来高速发展。据公
开数据显示，2020年中国生鲜市场规模超过多万亿元。生鲜刚需、高频的消费特性，未来生鲜市场将继续保持
增长态势，预计2025年中国生鲜市场规模将达到万亿元。数据报告曾指出，虽然2019年生鲜互联网渗透率只
有2.8%，但增速迅猛、潜力巨大,预计到2023年生鲜互联网市场交易规模将超过万亿元。无论是数字经济高质量
发展、战略布局，还是互联网+生鲜令人有更多期待，科学技术都为人类开发自然资源的能力提供了源源不竭的
动力，这一切源于人类需求的不断升级。辽宁奇麟鲜品合作哪些好

德众星晖信息技术有限公司位于新杭商务中心1号楼4层410室，是一家专业的聚焦打造生鲜超级入口的战略
目标，奇麟鲜品秉承着“不为改变世界，只为世界改变”的价值观，集PC数字商城、APP移动商城、数智实体
三大交易场景，以及智慧云仓、素材服务等服务，将B2B生鲜批发、B2C生鲜零售、OAO本地生鲜、社区店、社
区拼团、生鲜联盟、刷脸支付七大业务形态有机结合，实现多交易场景互联互通，为所有生鲜从业者提供了一
个全新的入口型服务平台。公司。专业的团队大多数员工都有多年工作经验，熟悉行业专业知识技能，致力于
发展奇麟鲜品的品牌。公司不仅*提供专业的聚焦打造生鲜超级入口的战略目标，奇麟鲜品秉承着“不为改变世
界，只为世界改变”的价值观，集PC数字商城、APP移动商城、数智实体三大交易场景，以及智慧云仓、素材
服务等服务，将B2B生鲜批发、B2C生鲜零售、OAO本地生鲜、社区店、社区拼团、生鲜联盟、刷脸支付七大业
务形态有机结合，实现多交易场景互联互通，为所有生鲜从业者提供了一个全新的入口型服务平台。，同时还
建立了完善的售后服务体系，为客户提供良好的产品和服务。诚实、守信是对企业的经营要求，也是我们做人
的基本准则。公司致力于打造***的奇麟鲜品。


